
Introducing  
How To Solicit A Gift –  
Turning Prospects into Donors 
By Mel and Pearl Shaw  

Order this training tool today! 
Ideal for Board members, Administrators,  
Faculty, Staff, Alumni and Volunteers 

Call (510) 834‐4310 
Email melandpearl@saadandshaw.com  

“Mel and Pearl taught our campaign team how to solicit. Their unique approach helped 
us understand the steps required before one actually asks for a gift. Following their 
guidance gave us confidence when soliciting current and prospective donors. We were 
prepared and that has benefitted our campaign and our donors.”  –  

Dr. Michele Cantwell­Copher, Executive Director 
State Center Community College Foundation 

 

Name______________________________________________ Title ____________________________________ 

Institution __________________________________________________________________________________ 

Shipping Address: __________________________________________________________________________ 

Introductory Pricing: $10.95 each or $195 for 20 copies ($24 savings) 

Quantity Ordered: _______________     
Shipping:  ________________ ($1.50/each or $6.50 for quantities of 20 or more) 
California Sales Tax: ($1.13per book) for shipment within California ___________ 
Total Due: ______________ 

Please make checks payable to Saad & Shaw. Books shipped upon receipt of payment. 
360 Grand Avenue #170, Oakland, CA 94610.    (510) 834­4310. 

www.saadandshaw.com  

http://www.saadandshaw.com/

