
How to Solicit a Gift –  
Turning Prospects into Donors 
By Mel and Pearl Shaw  

Order this training tool today! 
Ideal for Board members, Administrators,  
Faculty, Staff, Alumni and Volunteers 

 
“Saad and Shaw have done it again! How to Solicit a Gift: Turning Prospects into 
Donors should be on the shelves of all fundraisers, both novices and seasoned 
professionals. This power packed booklet covers all the necessary components of 
a successful campaign and is written in such easy to understand language. New 
fundraisers can use it as roadmap and veterans can refer to it as a timeless 
resource tool that is sure to spark new ideas. 

Valerie Cole­Davis 
Area Development Director, United Negro College Fund 
 

Name_______________________________________________________________________________________ 

Title ________________________________________________________________________________________ 

Institution or Organization _____________________________________________________________ 

Shipping Address: ________________________________________________________________________ 

Special Online Pricing: $8.95 each (regularly $10.95) 

Bulk Pricing:  $120 for 20 copies ($99 savings off list price) 

Quantity Ordered: _______________     

Shipping:  ________________ ($1.50/each or $6.50 for quantities of 20 or more) 

Total Due: $______________ 

Please make checks payable to Saad & Shaw. Books shipped upon receipt of payment. 
67 Madison Avenue #411, Memphis, TN 38103  

www.saadandshaw.com  

Please call with any questions!   (510) 834­4310 or (901) 522­8727 


